
Mobiliteit gaat bij ons verder dan simpelweg van A naar B. Het gaat om vrijheid, vrijheid om te kiezen, om 
te bewegen zonder gedoe, om vooruit te kijken en te groeien. Bij Rebel Lease willen we het beter doen 
dan ‘gewoon lease’. Wij rijden met je mee, denken vooruit en geven eerlijk advies.

De overheid zet grote stappen om mobiliteit te vergroenen. Fiscale voordelen verdwijnen, lasten op 
fossiel gaan omhoog. Dat betekent dat ondernemers en wagenparkbeheerders voor lastige keuzes 
komen te staan. Dit whitepaper laat zien wát er verandert, wat dat betekent én hoe Rebel Lease jou helpt 
om grip te houden en de juiste keuzes te maken. 

•	 De fiscale koers verandert – wat betekent dat voor jouw mobiliteit?
De overheid gebruikt fiscaliteit steeds nadrukkelijker als stuurmiddel. Elektrisch wordt minder beloond, 
fossiel zwaarder belast.

•	 Pseudo-eindheffing fossiele zakelijke auto’s (vanaf 2027)
Voor nieuwe fossiele auto’s geldt een extra heffing van 12% over de cataloguswaarde. EV’s zijn 
vrijgesteld. Auto’s die vanaf 1 januari 2027 voor het eerst ter beschikking worden gesteld, vallen meteen 
al onder de regels. Omdat de maatregel ingrijpt in bestaande situaties, geldt voor auto’s die vóór 1 
januari 2027 ter beschikking zijn gesteld overgangsrecht tot 1 juli 2030.

•	 Bijtelling EV’s vanaf 2026
Het voordeel verdwijnt: net als fossiel geldt dan 22% bijtelling.

•	 Motorrijtuigenbelasting (MRB) en BPM
Rijd je volledig elektrisch? Dan profiteer je voorlopig nog van een korting op de MRB: 
Vanaf 2026 betalen volledig elektrische auto’s een verlaagde motorrijtuigenbelasting: 70% van het tarief 
tot 2028, 75% in 2029 en vanaf 2030 het volledige bedrag. Let op: voor plug-in hybrides (PHEV’s) geldt 
vanaf 2026 het volledige MRB-tarief. Houd er rekening mee dat de MRB elk jaar wordt aangepast op basis 
van inflatie en provinciale opcenten. De exacte tarieven voor 2026 zijn nog niet bekend.
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REBEL LEASE VISIE

HOE REBEL LEASE JOU HELPT GRIP TE KRIJGEN

Bij Rebel Lease geloven we dat mobiliteit draait om keuzevrijheid en voorspelbaarheid. 
Wij zorgen dat je wagenpark past bij jouw strategie, kosten transparant blijven en je 
medewerkers zonder gedoe mobiel zijn. 

Zo doen we dat:

1.	 Helder maatwerkadvies – TCO-analyses die laten zien wat de fiscale regels concreet 		
	 betekenen voor jouw wagenpark.
2.	 Flexibiliteit in leasevormen – van operationele lease tot shortlease, occasions en EV’s.
3.	 Transparantie – vaste maandlasten, duidelijke afspraken, geen verrassingen.
4.	 Vooruitdenken – jouw wagenpark klaar voor zero-emissiezones en duurzame doelen.
5.	 Persoonlijk contact – je krijgt een partner die écht meedenkt en snel schakelt.



PRAKTSICH STAPPENPLAN

1. Inventarisatie wagenpark & fiscale positie

2. TCO-berekening inclusief fiscale wijzigingen

3. Leasevorm & condities bepalen

4. Duurzame integratie

5. Monitoring & bijsturing

Inzicht in huidige kosten en risico’s

Vergelijk opties: fossiel, EV, shortlease, 
operationele lease

Spreiding van kosten, minder risico’s

Minder operationele belemmeringen, sterker 
imago

Voorbereid blijven en wendbaar meebewegen

Actie Wat levert het op?

CONCLUSIE

NEEM ACTIE & BLIJF VRIJ

De regels veranderen snel. Fossiele auto’s worden fors duurder, elektrische auto’s verliezen hun fiscale 
privileges en werkgevers krijgen meer verantwoordelijkheden. Maar dit is óók het moment om kansen 
te grijpen. Met de juiste keuzes kun je kosten beperken, duurzaam vooroplopen en je wagenpark 
toekomstbestendig maken. Met Rebel Lease behoud je jouw vrijheid, vrijheid om te kiezen, om vooruit te 
kijken en om altijd grip te houden op je mobiliteit.

088-9960101 | info@rebellease.nl | www.rebellease.nl

Wil je weten wat de nieuwe regels betekenen voor jouw wagenpark? Rebel Lease maakt graag een 
persoonlijke analyse en helpt je de juiste koers te bepalen. Zo rijd je niet achter de feiten aan, maar 
vooruit. Neem contact op met een van onze Rebels:
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